Stanowisko: Praktykant/ka ds. sprzedazy i obstugi klienta
Okres praktyk: do uzgodnienia

Wymiar godzin: Elastyczny, min. 15-20 godzin tygodniowo
Tryb: Praca stacjonarna

O NAS
Jestesmy dynamicznie rozwijajgcym sie biurem nieruchomosci specjalizujgcym sie w rynku
wtérnym — sprzedazy i wynajmie mieszkan, doméw oraz dziatek. Stawiamy na

profesjonalng i kompleksowg obstuge klienta, dlatego szukamy ambitnych praktykantéw, ktérzy
chcg zdoby¢ praktyczne doswiadczenie w sprzedazy i obstudze transakcji nieruchomosci.

KOGO SZUKAMY
Zapraszamy studentdw kierunkdw zwigzanych z zarzgdzaniem, sprzedazg, zarzgdzaniem

najmem, gospodarkg przestrzenng oraz innymi pokrewnymi dziedzinami, ktérzy chcg poznac
specyfike branzy nieruchomosci i rozwijaé umiejetnosci sprzedazowe oraz komunikacyjne.

ZAKRES OBOWIAZKOW

Podczas praktyk bedziesz miat/a okazje uczestniczy¢é w codziennej pracy dziatu sprzedazy,
m.in.:

o Aktywna wspoitpraca z agentami nieruchomosci przy obstudze klientow (kontakt
telefoniczny, e-mailowy, spotkania osobiste);

s Przygotowywanie ofert handlowych i materiatow informacyjnych dla klientow;
o Udziat w procesie negocjaciji i finalizacji transakcji (wspieranie formalnosci);

o Wspdtpraca przy organizacji prezentacji i dni otwartych mieszkan oraz innych
wydarzen sprzedazowych;

»  Monitorowanie postepow sprzedazy i aktualizacja baz danych klientow;

¢ Wsparcie w zarzgdzaniu dokumentacjg transakcyjng (umowy, aneksy,
potwierdzenia);

¢ Budowanie pozytywnych relacji z klientami i dbanie o satysfakcje na kazdym etapie
wspbétpracy.

CO OFERUJEMY?



o Praktyczne doswiadczenie w realnym srodowisku sprzedazowym i obstugi klienta;
o Mozliwos¢ rozwijania umiejetnosci komunikacyjnych i negocjacyjnych;

»  Prace pod okiem doswiadczonych specjalistow i wsparcie zespotu;

o Elastyczne godziny pracy dopasowane do grafiku studiow;

» Zaswiadczenie o odbyciu praktyk oraz referencje po zakohczeniu wspotpracy;

o Szanse na dalszg wspotprace i rozwdj kariery w branzy nieruchomosci.

WYMAGANIA

»  Status studenta (preferowane kierunki: zarzgdzanie, sprzedaz, zarzadzanie
najmem, gospodarka przestrzenna, marketing, psychologia, socjologia);

o Komunikatywno$¢ i tatwo$¢ nawigzywania kontaktow;

o Umiejetnos¢ pracy w zespole i samodzielnego podejmowania dziatan;
s Zorientowanie na cel i wysoka kultura osobista;

s Zaangazowanie i che¢ nauki w dynamicznym sSrodowisku;

s Podstawowa znajomos¢ pakietu MS Office (Word, Excel);

o Dyspozycyjnos¢ do pracy stacjonarne;.

JAK APLIKOWAC

Zainteresowane osoby prosimy o przestanie CV na adres: paulina.grygielska@uth.edu.pl
W tytule wiadomosci prosimy wpisac¢: Dziat sprzedazy — Tur Nieruchomosci — Numer
albumu


mailto:paulina.wieteska@uth.edu.pl

